Com la intel-ligencia artificial
pot transformar el futur del
comerc I les petites empreses
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MASTER CLASS DE JOAN SANS CEO
de BUGI CONSULTING.

Reconegut consultor
estratégic amb una
amplia experiéncia en
I'ambit de les vendes i la
transformacio

digital de les empreses.

El seu compromis amb la
innovacio i el progrés en el mén
empresarial I'na portat a liderar
projectes significatius i a
col-laborar amb empreses

de renom com poden ser
BAYER, PEPSICO, BIMBO o
ACCIONA entre d'altres.

Amb Joan Sans coneixerem
com la |A ja esta transformant
tota mena de negocis,
descobrirem casos d'exit del
seu us a la comarca d'Osona i
veurem exemples de com
gualsevol negoci pot utilitzar
aquesta tecnologia.

Linked [}

Per a saber
meés: https://www.linkedin.

com/in/joansansmartinez/
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PONENTS

Niria Simon

Presidenta de Vic
Comerc¢

Daniel Bosch

CMO de KOSMIK i
formador en IA i
transformacio
digital

Bet Piella Jordi Torrades

Antoni Torres
Regidora d'Estrategia Director General de President de Pimec
economica, Comerg de la Comercidela
Desenvolupament territorial, Generalitat de Federacio
Comercg i activitats, Cultura i Catalunya d’Associacions de
Llengua de I'Ajuntament de Farmacies de
Vic Catalunya

Ricard Vallespi Josep Dosta Gerard Sala

Responsable de CEO i fundador de CEO de KOSMIK i
Transformacié digital Woodys expert en
Cambra de Comerc¢ de solucions

Barcelona Blockchain i IA



Us mostrarem com la IA pot ajudar a:

1 EFICIENCIA DEL NEGOCI 2 ESTIMACIO DE COSTOS
Automatitzacido de tasques, optimitzacio Analisi de dades, optimitzacio,
de processos, gestid de l'Inventari, analisi comparadors de preus de proveidors i
predictiva, etc.... reduccio de despeses.

3 EVOLUCIO DEL NEGOCI 4 PREVISIO DE VENDES
Analisi de mercat enfocada en tendéncies, Ar_‘éliSi pre.dic.tiva,.segmentac.ié de
consumidors, competéncia, oportunitats, | clients,optimitzacio de preus |
adaptacié del negoci. deteccio de tendencies de mercat.

Explorarem casos reals d'éxit i estrateoies practiques per inteorar aquesta tecnologia
g q g q g
transformadora.



AFTERWORK

Connexio i Networking

En finalitzar la conferencia, us convidem a un espai de networking on podreu gaudir d'un
refrigeri i compartir impressions i idees amb altres assistents. AqQuesta sera una oportunitat
ideal per establir connexions professionals en un ambient distes, enriquint I'experiencia de la
jornada amb interaccions valuoses i inspiradores.
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