
Com la intel·ligència artificial
pot transformar el futur del
comerç i les petites empreses
31 de Gener de 2024 -Sala Sert -Edifici el Sucre VIC

De 15 h a 17 h



MASTER CLASS DE JOAN SANS CEO
de BUGI CONSULTING.

Reconegut consultor
estratègic amb una
àmplia experiència en
l'àmbit de les vendes i la
transformació 
digital de les empreses. 

El seu compromís amb la
innovació i el progrés en el món
empresarial l'ha portat a liderar
projectes significatius i a
col·laborar amb empreses 
de renom com poden ser 
BAYER, PEPSICO, BIMBO o 
ACCIONA entre d'altres.

Amb Joan Sans coneixerem 
com la IA ja està transformant 
tota mena de negocis, 
descobrirem casos d'èxit del 
seu ús a la comarca d'Osona i 
veurem exemples de com 
qualsevol negoci pot utilitzar 
aquesta tecnologia.

Per a saber 
més: https://www.linkedin.
com/in/joansansmartinez/

https://www.linkedin.com/in/joansansmartinez/
https://www.linkedin.com/in/joansansmartinez/
https://www.linkedin.com/in/joansansmartinez/


PONENTS

Daniel Bosch

CMO de KOSMIK i 
formador en IA i 

transformació
digital

Bet Piella

 Regidora d'Estratègia
econòmica,

Desenvolupament territorial,
Comerç i activitats, Cultura i
Llengua de l'Ajuntament de

Vic

Núria Simon

Presidenta de Vic 
Comerç

Ricard Vallespí

Responsable de 
Transformació digital 
Cambra de Comerç de 

Barcelona

Josep Dosta

CEO i fundador de 
Woodys

Jordi Torrades

Director General de
Comerç de la

Generalitat de
Catalunya

Gerard Sala

CEO de KOSMIK i 
expert en
solucions 

Blockchain i IA

Antoni Torres

President de Pimec
Comerç i de la

Federació
d’Associacions de

Farmàcies de
Catalunya



Us mostrarem com la IA pot ajudar a:
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EVOLUCIÓ DEL NEGOCI

EFICIÈNCIA DEL NEGOCI

PREVISIÓ DE VENDES

ESTIMACIÓ DE COSTOS

Automatització de tasques, optimització
de processos, gestió de l'Inventari, anàlisi
predictiva, etc….

 

Anàlisi de dades, optimització ,
comparadors de preus de proveïdors i
reducció de despeses.

Anàlisi de mercat enfocada en tendències,
consumidors, competència, oportunitats, i
adaptació del negoci. 

Anàlisi predictiva, segmentació de
clients,optimització de preus i
detecció de tendències de mercat.

Explorarem casos reals d'èxit i estratègies pràctiques per integrar aquesta tecnologia
transformadora.



AFTERWORK

Connexió i Networking

En finalitzar la conferència, us convidem a un espai de networking on podreu gaudir d'un
refrigeri i compartir impressions i idees amb altres assistents. Aquesta serà una oportunitat
ideal per establir connexions professionals en un ambient distès, enriquint l'experiència de la
jornada amb interaccions valuoses i inspiradores.



Col·labora:


